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3soHuTe! +7 (961) 330-86-06
3axogure! www.atlascall.ru
Muwure! info@atlascall.ru

Hy)KeH HaZeXXHbIA KaHan ANA NPUBAEYEHUA
NOTEHLMANbHbIX U 3aUHTEPECOBAHHbIX KANEHTOB?





Бриф на подготовку проекта лидогенерации 
Ответы на вопросы помогут нам лучше подготовиться к проекту и добиться максимальных результатов.
Если возникают вопросы, Вы всегда можете их задать по телефону +7 961 330 8606  или почте info@atlascall.ru 

Заказчик
	Название компании
	

	Контактный телефон и e-mail 
	

	Имя
	


Продукт

	Какой продукт/услугу  будем продвигать?
	

	В чем 3 главных преимущества продукта/услуги?
	

	Какие задачи решает потенциальный клиент при помощи данного продукта/услуги?
	

	Есть ли возможность  «легкого старта». Бесплатное или очень дешевое предложение для начала сотрудничества с клиентом?
	

	Есть ли информационное письмо, коммерческое предложение  с описанием продукта? (для вложения)
	

	Есть ли текстовое сопровождение с описанием продукта (для сопроводительного письма)?
	


Целевая аудитория
	Укажите сферы деятельности кого будем обзванивать.
	

	Дайте примеры сайтов интересующих компаний с кем хотели бы сотрудничать (не менее 3)
	

	Укажите, какие должности занимают сотрудники принимающие решение по Вашему продукту (ЛПР)
	

	Регион, по которому планируем работать (в какой регион, город будем звонить)
	


Возможные возражения, с которыми Вы уже сталкивались при первом(холодном) контакте .
	


Какие вопросы Вы задали, чтобы продиагностировать клиента и понимать, что это потенциальный (3 -5 вопросов)

	


Желаемый результат

	Какой цели будем достигать опишите желаемые критерии ЛИДа. 
	

	Какое количество целевых результатов требуется в месяц/неделю/день
	


Любая другая информация, которая поможет в подготовке проекта. Пару слов о Вашей компании.
	


